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La rivolta per il prezzo
dei pomodori

I prezzi offerti dalle imprese di trasformazione sono
lontani dalle richieste delle aziende agricole.
Produttoriinrivolta, rischia di saltare il raccolto P.5

«Rosso» pomodoro:
prezzi troppo bassi
agricoltori in rivolta
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Produttori del pomodoro sul piede di
guerra. I prezzi offerti dalle imprese di
trasformazione sono lontanissimi da
quelli richiesti dalle aziende agricole.
Dopo mesi di trattativa, ancora nessun
accordo per gli agricoltori del Sud, che
rappresentano il 53% della produzione
nazionale, oltre a vantare prodotti di
pregio rispetto a quelli del Nord Italia. Il
tavoloperoraésospeso,sirischiailnulla
di fatto, che avrebbe conseguenze terri-
bili per il comparto e per i consumatori.
Ovvero: commercializzazione selvag-
gia, senza certezze sulla tracciabilita (e
dunque anche sui controlli obbligatori
nel nostro Paese) e lavoratori sottopaga-
ti. «Non arrivare all’intesa significa e-
sporre il settore alle infiltrazioni della
malavita e al caporalato», dichiara Ales-
sandro Mastrocinque, vicesegretario
della Cia (Confederazione italiana agri-
coltori) e segretario della Campania. Ec-
co perché le organizzazioni dei produt-
tori, Gia in testa, chiedono al governo di
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intervenire con I'aperturadiuntavoloal
ministero dell’Agricoltura.

Gli agricoltori -spiega la Cia - si sono
indebitati per impiantare le coltivazio-
ni, e in assenza di un contratto non san-
no se riusciranno a coprireicosti di pro-
duzione affrontati. A circa 2 mesi dal-
I’'avvio dellaraccolta del pomodoro, con
le piante gia a dimora -continua la Gia-
tutte le aziende del centro sud del Paese
non hannoalcun riferimento esitemeil
caos nel comparto. Secondo quanto si
apprende da chi ha seguito la trattativa,
I'industriaoffrirebbetragli82egli87eu-
ro per tonnellata, cifra irricevibile dai
produttori che non possono scendere
sottoi95europerlavarietatonda(quella
destinata alla passata) a 105 euro per
quella lunga (idonea alla trasformazio-
neinpelati). Lo strumento del contratto
-evidenzia la Cia- & 'elemento di garan-
zia, che va anche oltre gli aspetti com-
merciali, infatti le regole sono prope-

deutiche anche per tracciare la qualita
del prodotto. Quindji, di quel pomodoro
che finira nelle scatole destinate alla
vendita periconsumatori. Non vorrem-
mo dover dare indicazioni ai consuma-
toridi prediligere la pasta o 1a pizza sen-
za il suo condimento «principe», perché
quest’anno i barattoli conterrebbero so-
loprodottoturco, tunisino o cinese.
Insomma, accordo o dieta «in bian-
co», se si vuole evitare cibo senza con-
trolli. «<Le aziendediconoche conqueste
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richiestenoncelafannoabatterelacon-
correnza - continua Mastrocinque - Ma
qui bisogna capirsi: il cibo non € solo un
fatto di costi. Va salvaguardata la salute,
conlagaranzia che i prodotti sono colti-
vatisecondoleleggiitaliane, elalegalita,
con contratti di lavoro trasparenti. Il po-
modoro & un prodotto in crescita, la do-
manda c’¢€, ma vanno pensati prodotti
sempre pil raffinati. Non si puo conti-
nuare ad offrire lasolitaconserva oil pe-
lato. Vanno promossi prodotti nuovi».
Sel’intesanonsidovesseraggiungere, si
aprirebbe uno scenario preoccupante.
«Cisarachidecideradivendere comun-
que per recuperare i costi, chi invece
preferiralasciareil prodottoaterra.Ino-
gni caso si aprirebbero le porte anche a
condotte poco trasparenti - spiega anco-
ra Mastrocinque - In questa situazione i
produttori piu deboli finiscono nelle
mani della malavita, che acquista sotto-
costo e rivende. O che magari acquista
prodotti nontracciati. Pernon parlare di
quello che puo accadere ai lavoratori. Se
un produttore puntaarecuperareicosti,
puod pitfacilmente affidarsi ai caporali».
Ladistanzachesiregistraoggitrarichie-
sta e offerta, fino a 30 euro a tonnellata,
arriva dopo una discesa continua dei
prezzi: gli agricoltori hanno gia perso 13-
14 euro negli ultimi anni. Vero € che le
impresedi trasformazione si confronta-
noconunmercatoincuilacorsaalribas-
so & sfrenata: i competitor turchie cinesi
hanno un costo della manodopera mol-
to inferiore e vincoli meno stringenti
sull’'usodei trattamenti controi parassi-
ti. «Certamente & cosi - ribatte il vicese-
gretario Cia - ecco perché noi spostiamo
il discorso sulla qualita, la tracciabilita,
la trasparenza».

Il tempo gioca a favore delle imprese
ditrasformazione. Alorobastaaspettare
che il prodotto sia maturo: a quel punto
gli agricoltori saranno stretti nella tena-
glia. «E non solo - continua Mastrocin-
que - Le aziende continuano a rifiutarsi
didichiarare quanto hanno in magazzi-
no. Cosi riescono a manovrare il merca-
toaloro piacere, alzando o abbassando i
prezzi».L'altro tallone d’Achilledellalo-
robattaglia & che il Nord ha gia capitola-
to, anche quellodopo una lunga trattati-
va, aun prezzo inferiore. «<Ma i le azien-
desonopitgrandi-concludel’esponen-
teCia-Eil prodottononé&paragonabile».
Orala palla passa al ministero.
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